55 rue des tables claudiennes
69001 lyon

il

cyril.rebut@gmail.com
+336 89 56 60 28

né le 31 décembre 1981, 35 ans
permis B + véhicule

2004

MBA ”Luxury Brand Marketing and International Management”
EDC Paris / Institut CARTIER (www.supdeluxe.com)

rédaction d’une thése sur les tendances de ['architecture commerciale et

du merchandising des boutiques de luxe “Les Sens, le carburant des
boutiques de Luxe”

2003

DiFIﬁmé de PEcole Supérieure de Commerce de I’Ain
option Marketing et Vente

2001
DUT Génie Informatique
Université Joseph Fourier - Grenoble

1999
Baccalauréat Scientifique
option Technologies Industrielles - Lycée Saint-Marc

COMmpelences

Linguistiques
Anglais : lu, écrit et parlé (Score TOEIC : 810)
Allemand : quelques notions

Informatiques
Maitrise Logiciels de bureautique
(Word, Excel, Powerpoint, Access, Visio, elc.)

Maitrise Logiciels graphiques et web
(Photoshop, Illustrator, In Design, Dreamweaver, Edge, Balsamiq, Sketch)

Maitrise Logiciels de Veille & Monitoring (Google Analytics, Adwords, Tag
Manager, Lengow, Digimind, etc.), d’Emailing (Dolist, Smartfocus) et DMP

Utilisation d’Outils Collaboratifs et de Gestion de Projets Web (Jira par ex.)

Connaissance en Programmation Web (HTML, HTMLS, java, PHE , MySQL,
ms, etc.) et Solutions e-commerce (Magento, Hybris, Prestashop)

Enseignement

Intervenant a I'ISEG Lyon (http://mcs.iseq.fr/lyon/) depuis octobre 2011
- Créer un événement sur internet

- Mise en place de stratégies digitales (SEA, SEO et SMO)

- Orchestration des discours et stratégie cross-canal

Pratique le ski alpin, goQt prononcé pour les nouvelles glisses et la
montagne en général

Secrétaire général du Tennis Club de Ruy-Montceau

Membre actif d'un label de production musicale (Inglorious Records)
Membre d’une troupe de théatre amateur (Nolo Kingdom)

Passionné d’Architecture, de Design et de Photographie

Sans oublier les voyages (Thailande, Madagascar, Mexique, Brésil, USA,
Indonésie, Philippines, Chine, Cambodge, Afrique, etc.)

experiences professionnelies

Brand & Social Gontent Manager
Groupe Feu Vert
(www.feuvert.fr - www.groupe-feuvert.info)

garant de [a.Pri.se de parole de la marque Feu Vert, mise en oeuvre de la
strateP|e editoriale, sociale et créative pour atteindre les objectifs de
visibilité, de performance, de rentabilité et de service dans le cadre de la
stratégie de communication cross-canal...

Responsable Communication Multicanal
Groupe Feu Vert
(www.feuvert.fr - www.groupe-feuvert.info)

pilotage de I'ensemble du dispositif de communication multicanal en
assurant la cohérence des offres, ['¢laboration des supports de
communication et le choix des canaux de diffusion.

mise en place d’un business model digital pour renforcer la présence du
groupe sur internet...

Responsable Marketing et Gommunication Web
Groupe Wolseley, Division Sanitaire, Chauffage et Canalisations
(www.wolseley.ir - www.brossette.fr)

refonte, création et animation de sites internet et intranet, suivi et
optimisation du reférencement, gestion des campagnes d'emailing, mjse
en oeuvre des plans de communication et d'acquisition clients, gestion
d’une équipe de webmasters et développeurs web...

Chef de Projet Print et Web
Agence événementielle SO! Event
(www.s0-event.com)

direction artistique, conseil en stratégie de communication média-hors
média, création de campagnes publicitaires et RP gestion de projets,
création et suivi de chantiers multimédias et interactifs, supervisation d'une
équipe de créatifs...

Responsahle RP - Chef de Projet (print et événementiel)
Studio de design Ora-lto
(www.ora-ito.com)

suivi de projets, analyse des tendances, relation clients, mise en place de
plans commmunication et médias, direction artistique, supervisation d'une
gquipe de créatifs, gestion des relations presse et extérieures du studio,
organisation d'événements corporate et annoncedur...

Assistant Marketing et Commercial (alternance)
Société Tiflex
(wwwtiflex.fr)

administration et gestion des ventes de 8 commerciaux, gestion des
comptes-clés et fournisseurs, marketing stratégique, marketing
opérationnel, étude d'alliances extérieures...

Technico-Commercial (stage)
Société MTI France

prospection, montage d'actions commerciales, négociation, gestion de
portefeuille-clients, création d'une base de donnees, organisation de
séminaires...



